EVIDENCIA MES DE DICIEMBRE

Instructor: Nestor Suarez

Actividades de formacion virtual

Descripcion de la actividad Medio tic Evidencia fotografica
utilizado
talleres de formacion virtual de las fichas PLATAFORMA

fichas 2082063 — 2148856 — 2142146 — MEET
2079619 — 2080669 — 2167312 — 2126603
—2170219-2167320 - 2152774 -
2156404

F

¥ DELFIN ALEXANDER CAICEDO SANCHEZ W Flakis 0221 $ Fanny Aramburo Morales % Michael Galindez

@ GRABANDO D DELFIN ALEXANDER CAICEDO SANCHEZ esté presentando

P
L

ipe Ce. s|» Alexandra Ma
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talleres de formacioén virtual y presencial,
de las fichas fichas 2082063 — 2148856 —
2142146 — 2079619 — 2080669 — 2167312
—2126603-2170219-2167320 -
2152774 - 2156404

Plataforma
meet, correo
electronicoy

presencial

¢Cémo identificar tu
merca-bjetivo?

‘-‘ J.[ \' '--
*":_.'5?
Identificacion de mercadeo objetivo

Pantallazo de formacién presentacion taller mercado objetivo

‘e Apicolas SENA Palmira 0
A Diana, Frutales, Gladys, +57 310 4020429, +57 50111, +57 311 4978861, +57 311 8182115, +57 312 8625009, +57 313 2449...

para todos va a ser un buen tiempo €3 g

Ok, Gracias!

Buenas tardes Grupo, les enviare un pequefo cuestionario para que me lo
envien por este medio, ya que para mi esta es Ia ultima clase, les agradezco
todo su compromisa para con la formacion

+57 3118182115 ~Gabriel
Listo Profe

+57 315 6010067 -~josetony206
Gracias Néstor

N
m TALLER FINAL DE EMPRENDIMIE.. [ 4 )
s

favor enviar antes del viernes, gracias ..

+57 315 6010067 -~josetony206

N [Escribe un mensaje aqui 0

Formacidn virtual via whatsapp cuestionario emprendimiento




formacion virtual, de las fichas No Correo
2082063 — 2148856 — 2142146 — 2079619 | electrdnicoy
— 2080669 — 2167312 — 2126603 — whatsapp
2170219 - 2167320 - 2152774 - 2156404

Identificacion de unidades productivas Presencial

semestre 2

Evidencia de taller resuelto por aprendices




Identificacion de unidades productivas
semestre 2

Reunion Equipo SER - CBI MEET , ¢ | B Com s b x | 51 () Reumtn Moo e

< C @ teamsmicrosoft.com/_#/pre-join-calling/19:meeting_ ZWEZOWVmMMZAN: INKLWE1MjQtNjA2Mzc

Chat de la reunién X

1y lsabel Cristina Iregui Vargas 823
@ No sefiora, en autoconsumo

tambien esta

Q Angelica Rodriguez Valencia 838
®e silsavel o &

Q Angelica Rodriguez Valencia 848
L]

Modelo_cartill... ***

Solo definamos como lo

Angela Viviana Lenis Canizales resumimos

Escribe un mensaje nuevo

AOB P

850a.m.
30/11/2020 L)

Hll © Escribe aqui para buscar




Identificacion de unidades productivas Presencial
semestre 2
Identificacion de unidades Presencial

productivas semestre 2




Explicacion de los formatos para la elaboracién del test de cualidades del emprendedor

11/09/2020

7Av E emprender [

BDC - Centro de Desarrollo Empresarial

FIIISFEE A D Py oy K 7O
|[FechaderealizaciéndeiYes | —Fg 777 oo

=
o e =
- [~%
2. Tengo capital o activos Invertir y estoy = perder parte de mis ahorros. [
a = bajar mis estandares de vida hasta gue mi negocio sea rentable. =
o5
o
como desafios y. s
2
sitivo (a) y seguro () de mi mismo () 3
=
10. He estads involucrado (o) an un negocio - =1
131, Tengo amigos y Tamiliares que me pueden ayudar & ¥ an sido s propeos. —
12. Mi familia y esposo (a) apoyan mi v estén - el stress que tendré como consecuencia de mi empresa. b
Pars maneiar ol stress del rabajo, las horas extras, v ol rabajo durante 1os fines de semana =
S
() y me gusta planear con antelacién. >~
de gente, desde Gerentes hasta
Tengo buen juicic y seré capaz de emplear a la gente indicada para mi negocio.
Socrma tal de sacar bo
Si descubro Gue No tengo las habilidades basicas O &1 capital necesario para iniciar mi ic, estov = retrasar mis planes hasta =
Que no me agrade. =
de mis =
ia habilidad de observar el contexto en el que estoy y darme cuenta de lo que quiere la gente. ==
buen vendedor y puedc vender mis ideas y servicios a }
de hacer fas cosas de una mejor
. Soy una persona que nunca se da por vencido (a), hago que las cosas sucedan, en ve: de esperar & que sucedan. = }
- Busco ayuda, retroalimentacion y criticismo constructivo para mejorar como. X
Soy bueno (a) para o=
oy 2) tomando decisiones =S
rengo uns Buena o Muy buena historie crediticia. <

l‘vl’hl. I °.00% =]

Asuncién de riesgos Es probable que usted sea mas feliz en relacion de dependencia

Capacidad de negociacién Es probable que usted sea mas feoliz en relacion de dependencia

Confianza en sf mismo. Es probable que usted sea mas feliz en relacion de dependencia

Flexibilidad y sdaptarse a cambios Es probable que usted sea mas feliz en relacion de dependencia

Innovacisn y creativided Es probabie que usted sea mas feliz en refacion de dependendia

|Uderazgo de Equipos Es probable que usted sea mas feliz en relacion de dependencia




Taller de formacién en emprendimiento empresarial.(Fuerza de ventas)

Definicion

La fuerza de ventas es el
conjunto de vendedores con que
cventa una emg



Formacion virtual en emprendimiento empresarial

Gestion de Mercados




Formacién virtual en emprendimiento

¢ Cémo identificar tu

-




identificacion unidades productivas sem 2




